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Liebe Leserinnen und Leser,

herzlich willkommen zur neuen Ausgabe unseres ,Panorama“. Heute
erwartet Sie eine besondere Lektlre: Der Vorsitzende unseres Aufsichts-
rats und Vorstand des Haupteigentimers Walser Raiffeisen Holding,
Dr. Andreas Gapp, erldutert seine Sicht auf das, was unsere Bank so
besonders macht — und was das mit unseren Anteilseignern zu tun hat.
Im Fokus: Weitblick, Verlasslichkeit und — nicht zuletzt — Qualitat. Keine
leeren Worte, sondern Werte, die seit jeher Kern unserer DNA sind und
unser Handeln bestimmen.

Die Botschaft ist klar: Die Uberschaubare, genossenschaftlich gepragte
Eigentimerstruktur ermoglicht es uns, stets im besten Interesse unserer
Kunden zu agieren, deren finanzielle Ziele wir mit viel Herzblut verfolgen.
Angesichts der ungewohnlichen Kombination aus Bodenstandigkeit und
hochster Qualitat schaffen wir ein tiberaus stabiles Umfeld fir Ihr Vermogen.

Entdecken Sie die Alpen Privatbank aus der Perspektive unseres Haupt-
eigentUmers. Flhlen Sie die Verbundenheit, die entsteht, wenn wir gemein-
sam in die Zukunft blicken, und lassen Sie sich inspirieren von einer Vision,
die auf Vertrauenswirdigkeit und hohen Anspriichen an uns selbst beruht.

|hr Florian Widmer
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Das Glas ist halb voll

Aktuell herrscht bei den Schlusselfaktoren Wachstum, Inflation und Geldpolitik zwar noch ein wenig
Unsicherheit, doch die groRe Krise scheint ausgestanden. Die Aussichten fur die Kapitalmarkte ha-
ben sich seit Anfang 2023 kontinuierlich verbessert. Die langfristige Perspektive fur Investoren stimmt.
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Nicolas Michel

Dipl.-Kaufmann (Univ.)

Leiter Investment Research

Die Weltwirtschaft zeigt sich weiter erstaunlich widerstands-
fahig. Auch wenn sich die Konjunkturabschwachung vorerst fort-
setzen durfte: Das Risiko eines empfindlicheren Wirtschaftsein-
bruchs hat in den vergangenen Monaten nachgelassen. Speziell
die US-Konjunktur halt sich trotz héherer Zinsen weiterhin besser
als erwartet. Das globale Wachstum sollte in diesem Jahr bei im-
merhin etwa 2,6 % liegen. Allerdings dirften die einzelnen Volks-
wirtschaften dabei unterschiedlich gut durch die aktuell schwie-

rige Phase kommen.

Insgesamt bleibt das Jahr 2023 konjunkturell ein Jahr des Uber-
gangs. Global betrachtet, dirfte sich das Wachstum in fast allen
Industriestaaten zundchst abkihlen, ehe die Konjunkturdynamik
ab 2024 wieder Fahrt aufnimmt. Dabei wird sich der private Kon-
sum zum wesentlichen Wachstumstreiber aufschwingen. Dank
ricklaufiger Inflation und eines noch immer robusten Arbeitsmark-
tes stitzt ein Anstieg der real verfligbaren Einkommen die Kauf-
kraft der Verbraucher. Wir erwarten, dass die Konsumfreude ab
dem zweiten Halbjahr 2023 zulegen und die Wirtschaft langsam
wieder beleben wird.

Bis es so weit ist, haben insbesondere die Unternehmen in der
Eurozone jedoch mit zahlreichen Widerstanden zu kampfen. Die
Anfalligkeit der europdischen Wirtschaft zeigt sich in der niedrigen
Produktivitat, schwachen Einzelhandelsumsatzen und im buch-
stablichen Einbruch des verarbeitenden Gewerbes.

Im Nachgang zur Corona-Pandemie gibt es in grofien Teilen der
Welt zwar Nachholbedarf bei Dienstleistungen, nicht aber bei
Gutern. In den USA geht die Industrieproduktion zurtick, in China
geben die Verbraucher mehr fir Dienstleistungen aus, wahrend
die Nachfrage nach Investitionsgltern schwachelt. Darunter

leidet die Nachfrage nach Ausfuhren aus Europa.

Das hat zur Folge, dass die europdische Wirtschaft - trotz
rucklaufiger Inflation und realer Einkommenszuwachse bei den
Konsumenten - in den kommenden Quartalen kaum wachsen
dirfte. Erst fur das Fruhjahr 2024 zeichnet sich fur Europa mit
einer Aufhellung des internationalen Konjunkturumfelds und
wieder starkerem Wachstum ein neuer Aufschwung ab.

Vor allem Deutschland hat mit der Schwache seiner Industrie zu
kampfen. Der traditionell ausfuhrorientierte Sektor leidet beson-
ders unter der geringeren globalen Nachfrage, Deutschlands
Exportmaschine stottert. Der einstige Wachstumstreiber Euro-
pas dirfte als einzige grofRe Volkswirtschaft im Jahr 2023 leicht
schrumpfen. Doch die gute Nachricht lautet: Die Talsohle scheint
nahe, spatestens 2024 sollte sich das konjunkturelle Bild aufhel-

len, wenn sich einige der Belastungsfaktoren auflgsen.
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Der Industriemotor stottert: Industrieproduktion & Auftragseingdnge in Deutschland
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Dafur verantwortlich sind insbesondere die aktuell hohen Lohn-
steigerungen in Deutschland, die daftr sorgen, dass der private
Konsum anzieht und die Wirtschaft entsprechend stitzt. Insofern
ist etwas Geduld gefragt. Es wird ein wenig dauern, bis sich diese
Entwicklung in den Zahlen nieder-
schlagt. Somit ist die derzeitige
Welle des Pessimismus aus unserer
60% Sicht ubertrieben. Gerade Deutsch-
land verfugt Uber eine Vielzahl
40% an ,Hidden Champions®, die in der
Vergangenheit schon mehrfach be-
20% wiesen haben, sich an schwerwie-
gende Schocks und Herausforde-

0% rungen anpassen zu konnen.
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Stand: 4. September 2023; Quelle: Bloomberg, Alpen Privatbank Investment Research

Wahrend die Konjunkturdaten in der Eurozone die Erwartungen
der Volkswirte zuletzt mehrheitlich verfehlten, konnte das Gros
der US-Daten die Analystenschatzungen teils deutlich tbertref-
fen. Die Signale fur eine konjunkturelle Bodenbildung werden
immer klarer. Die Wirtschaft wachst - trotz des kraftigsten Zins-
anstiegs seit den 1980er-Jahren — unbeirrt weiter.

Das liegt zum einen daran, dass sich die Stimmung der Konsu-
menten — dank einer deutlich rucklaufigen Inflation — zuletzt
merklich verbessert hat. In den USA steht der private Konsum
immerhin fir rund 70% der Wirtschaftsleistung. Zum anderen
sind die zugrunde liegenden Fundamentaldaten - insbesondere
der immer noch robuste Arbeitsmarkt — stabil, der Wohnungsbau
befindet sich im Aufschwung und die Fiskalpolitik dirfte die Be-
lastung durch die héheren Zinssatze teilweise ausgleichen. Vor
diesem Hintergrund ist das Szenario einer ,weichen® Landung
(ohne tiefe Rezession) der US-Wirtschaft in den vergangenen

Monaten sehr viel wahrscheinlicher geworden.

Sorgen bereitet dagegen die konjunkturelle Entwicklung Chinas.
Der kurzfristige Wachstumsschub beginnt sich bereits wieder
abzuschwachen, die langfristigen Probleme im Reich der Mitte
schlagen aktuell negativ durch. Getribt werden die Konjunktur-
aussichten aufierdem durch die zu erwartende schwachere glo-
bale Nachfrage.
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Die Stimmung der US-Konsumenten hat sich zuletzt wieder verbessert
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Die zuletzt enttauschenden Wirtschaftsdaten sowie insbesondere
die Turbulenzen in Chinas angeschlagenem Immobiliensektor
schiiren Angste um die Stabilitat der zweitgréfiten Volkswirt-
schaft der Welt. Der Druck auf Regierung und Notenbank steigt,
zeitnah ein ,Stimuluspaket” aufzu-
legen, das die Konjunktur kraftig
ankurbelt und hilft, die Schwache-
phase zu Uberwinden. Ob die chi-
nesische Wirtschaft in diesem Jahr
jedoch das ambitionierte Wachs-
tumsziel der Regierung von 5% er-
reichen kann, bleibt abzuwarten.

Immerhin ist die Phase zweistel-
liger Inflationsraten in den In-
dustrieldandern tberwunden. Die
geldpolitische  Straffung  wirkt.
die US-Notenbank Fed

als auch die Europdische Zen-
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Stand: 4. September 2023; Quelle: Bloomberg, Alpen Privatbank Investment Research

strebte 29%-Ziel zurickfihren.
Die Geldpolitik bleibt deshalb
vorerst restriktiv ausgerichtet. Mit 5,5% hat die US-Notenbank

wahrscheinlich den Zinsgipfel erreicht, auch wenn ein weiterer

Schritt nicht ausgeschlossen ist. Ob die EZB bei noch immer hoher
Inflation trotz der schwachen Konjunktur noch einmal nachlegen
wird, istungewiss. Viele der EZB-Ratsmitglieder ziehen mittlerwei-
le die moglichen Risiken ihrer Geldpolitik starker in Betracht, da zu-
letzt auch die Konjunkturdaten in Summe enttduschend ausfielen.

Doch auch wenn die Investoren es sich wiinschen: Zinssenkungen
sind bis zum Ende des laufenden Jahres hochst unwahrschein-
lich. Das liegt auch daran, dass die Kernrate der Inflation ohne
Energie und Nahrungsmittel gerade in Europa nur langsam sinkt.
Und auch der Lohndruck, der zurzeit in Europa ausgepragter ist
als in den USA, durfte dafir sorgen, dass die Inflation in den USA
und Europa auch 2024 hoher ausfallt als zu Vor-Pandemie-Zeiten.

Von dem wahrscheinlich baldigen Ende des Zinserhéhungszyklus
der Notenbanken profitieren die Anleihemarkte. Die absolute und
relative Attraktivitdt von Anleihen ist so hoch wie lange nicht
mehr. Dies gilt auch fur Staatsanleihen, die in den Vorjahren auf-
grund der Zinsdirre bei Investoren wenig gefragt waren. Nach
den Renditeanstiegen der letzten Monate sind sie nun zuriick im
Spiel und bieten neben ihrer Funktion als ,sicherer Hafen® wieder
attraktive Zinsertrage. Dariiber hinaus riicken Unternehmens-
anleihen guter Bonitat in den Fokus, da sich die Risikoaufschlage
historisch betrachtet auf einem attraktiven Niveau befinden. Bei

Hochzinsanleihen ist angesichts der konjunkturellen Eintribung
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Der Preisdruck lasst weiter nach: Inflationsentwicklung in den USA & Europa

12
Gesamtinflation Eurozone

Kerninflation Eurozone

(Veranderung in % gegenuber dem Vorjahr)

und der hohen Zinsbelastung fur Unternehmen in diesem Bereich
etwas Vorsicht geboten. Wir haben die Laufzeiten bei Anleihen
und somit die Duration leicht verldngert, da in der Historie das
Ende von Leitzinsanhebungen in der Regel immer auch mit dem
Zinsgipfel bei Anleihen einherging.
So gesehen konnten Anleihen nach
Erreichen des Zinsgipfels in den
Folgequartalen meist eine positive
Wertentwicklung verzeichnen. Wir
setzen weiterhin auf eine ausge-
wogene Balance zwischen Staats-
und Unternehmensanleihen guter
Bonitat und erganzen diese Kern-
investments durch Beimischun-
gen von Hochzins-, Nachrang- und
Schwellenlanderanleihen.
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Stand: 4. September 2023; Quelle: Bloomberg, Alpen Privatbank Investment Research

Aktien haben ein starkes erstes Halbjahr hingelegt, die aktuelle
Korrektur ist nicht besorgniserregend. Der S&P 500 verzeichnete
das zweitbeste Halbjahr in den vergangenen 20 Jahren. Zwar sind
die Bewertungen zuletzt deutlich gestiegen - das gilt insbeson-
dere fir den US-Aktienmarkt — doch das Gros der Unternehmen
hat im 2. Quartal die Erwartungen bei Umsatz und Gewinnen
Ubertroffen. Zudem stieg auch die Marktbreite der Aufwarts-
bewegung, sodass der Aufschwung nun insgesamt auf einer
gestinderen Basis steht.

Vielen Unternehmen ist es gelungen, die hohen Inflationszahlen
und die schwachelnde Konjunktur gut wegzustecken. Und auch
die sehr hohen Gewinnerwartungen fur 2024 geben Anlass zu
Optimismus. Nach einem mauen Gewinnjahr 2023 durfte laut
Analysten das Gewinnwachstum 2024 in den Industrienationen
um die 10% liegen. Fur die Schwellenlander geht der Konsens
nach einer Gewinnrezession in diesem Jahr sogar von einem Ge-
winnwachstum von knapp 18% in 2024 aus. Die gute Verfassung
vieler Unternehmen ist aus unserer Sicht der Nahrboden fir eine
anhaltend positive Aktienmarktentwicklung. Insgesamt sehen
wir weiterhin ein ausgewogenes Chance-/Risiko-Verhaltnis fir
die Anlageklasse. Wahrend die nun anstehenden saisonal eher
schwachen Bérsenmonate sowie Rezessionssorgen die Volatilitat
kurzfristig hochhalten dirften, sollte die Aussicht auf ein Ende
der Zinserhéhungen die Markte mittelfristig stitzen.
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Gewinnwachstum voraus:

Prognostiziertes Wachstum der Unternehmensgewinne im Kalenderjahr 2024

18%
18

(Veranderung gegenuber dem Vorjahr)

16
14
12 1%

10

I I
MSCI Asia Topix S&P 500
Pacific ex Japan

MSCI AC World

Stand: 4. September 2023; Quelle: Bloomberg, Alpen Privatbank Investment Research

Stoxx 600 MSCI
Emerging Markets

Das erste Halbjahr 2023 hat angesichts der sehr erfreulichen
Entwicklung an den Finanzmarkten eindrucksvoll gezeigt, dass
Mut belohnt wird. Doch Investoren sollten nicht Ubermdtig wer-
den. Im aktuell etwas fragilen
Umfeld sowie angesichts gestiege-
ner Bewertungen kénnen schwa-
chere Unternehmensberichte oder

18,3%

enttduschende Konjunkturdaten

schnell einmal einen Dampfer an
den Aktienmarkten auslsen. Eine
breite Streuung Uber Regionen
sowie Anlageklassen bleibt somit
weiterhin unerlasslich.

Deshalb sollte auch Gold je nach
Risikoneigung Bestandteil eines
gut diversifizierten Portfolios sein.
Zwar triiben steigende Realzinsen
den kurzfristigen Ausblick fur die
Entwicklung des gelben Edelme-
talls. Bei anhaltenden wirtschaft-
lichen Risiken und aufgrund der ge-
ringen Korrelationen zu Aktien und
Anleihen bleibt Gold dennoch eine wichtige Absicherung und kann
dazu beitragen, das Risiko des Gesamtportfolios zu mindern.

Neben Gold gehoren Anleihen sowie Aktien in jedes Depot. An-
leihen zur Stabilitat und weil es nach jahrelanger Zinsdirre end-
lich wieder kalkulierbare Ertrage gibt. Und Aktien sind ohnehin
fur einen langfristig orientierten Investor unverzichtbar, um den
realen Kapitalerhalt zu sichern. An der Bérse wird schliefilich die
Zukunft gehandelt, das heif3t, die Markte blicken stets nach
vorne. In hoéheren Kursen spiegelt sich somit auch die Erwar-
tung einer sich normalisierenden Inflation und der damit einher-
gehenden Stabilisierung der Konjunktur wider. Da zudem der
Zinserhohungszyklus seinen Gipfel wohl erreicht hat, bildet dies
einen guten Nahrboden fir die weitere Kursentwicklung.

In Summe sehen wir die Chancen, die sich am Aktienmarkt bieten

- eine sorgfaltige Aktienauswahl vorausgesetzt.
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Nachfolge-Check - es gibt keinen besseren Zeitpunkt als jetzt
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Leiter Private Banking
Direktor
Alpen Privatbank Riezlern

Will man mehr Aufmerksamkeit und Handlungsaktivitat
ausldsen, muss oft eine starkere Geschichte her. In dem
Buch ,Prominente Testamente* berichten die Autoren
uber die Fehler prominenter Personen in ihrer Nachfolge-
oder Nicht-Nachfolgeplanung. So mochten sie die Leser

dazu anregen, es besser zu machen und schreiben: ,Hatte
James Dean dieses Buch gelesen, ware er nicht todlich
verungllckt. Er ware namlich langsamer gefahren, weil er
gewusst hatte, dass — ohne Testament — sein Rabenvater
der Universalerbe seines gro3en Vermogens werden wiirde.”

Egal, auf welchem Weg wir uns annahern — bei der Nach-
folgeplanung sind wir auf die Erfahrungen anderer an-
gewiesen. Entscheidend ist, selbst in die Umsetzung zu
kommen. Auf der Hand liegt, dass ein geregeltes und
kommuniziertes Nachfolgekonzept Klarheit und Sicher-
heit fir den langer lebenden Partner und die ndchste Ge-
neration schafft. Auf dem Weg zur Losung ist einiges zu
Uberlegen. Ist das 15 Jahre alte, mit einer Staubschicht
Uberzogene gemeinsame Testament der Ehegatten wirk-
lich noch die beste Idee? Macht es Sinn, das Kind, das
einen jahrelang gepflegt hat, starker zu bedenken und ihm
das auch zu Lebzeiten zu sagen? Welche Vorteile hatte es,
das Steuerrad des jahrzehntelang aufgebauten Familien-
unternehmens nicht zu gleichen Teilen in die Hande der
Kinder zu legen, sondern nur in die Hande des Kindes, das
die besten Voraussetzungen fir den weiteren Unterneh-
menserfolg mitbringt?

Fir die Ubertragenden geht es neben dem Anspruch an

sich selbst, gerecht zu handeln, oft um die Frage, inwieweit
das Vermaogen die eigene Lebensspanne absichert. In Ver-
bindung damit gilt es abzuwagen, zu welchem Zeitpunkt
Vermogen Ubertragen werden soll und inwieweit getroffe-
ne Regelungen spater geandert werden kdnnen. Sie wer-
den mir zustimmen, dass diese und weitere Uberlegungen
zur Nachfolge Zeit brauchen. Zeit, die man oft nicht mehr
hat, wenn man zu spat damit beginnt. Daher ist der richtige
Zeitpunkt jetzt.

Vom Versicherungsabschluss bis zum Hausbau erledigen wir
Entscheidungsaufgaben in der Regel in typischen Phasen —
meist unbewusst. Dauer und Vorgehen folgen unterschied-
lichen Stilen. Am Anfang einer Nachfolgeplanung steht ein
Impuls — wie das Lesen des eingangs erwahnten Buches. Oder
wir horen von einem Erbstreit in der Nachbarschaft, der uns
veranlasst, das Thema selbst aufzugreifen. Meist verschaffen
wir uns dann einen Uberblick liber das Schenken und Erben,
lesen eine Broschire, machen uns mit gesetzlichen Regeln
vertraut, stoRen auf Experten wie Anwalte, Steuerberater und
Vermogensmanager, erfahren etwas tUber Umsetzungswege
wie Testament, Erbvertrag oder Stiftung und erkennen, dass
praktische, familiare, steuerliche und rechtliche Aspekte eine
Rolle spielen.
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Es kristallisiert sich heraus, was wir wollen und was weni-
ger, oft gefolgt von einer tiefergehenden Analyse relevanter
Handlungsoptionen, die zu unserem festen oder sich gerade
formenden Zielbild passen. Alternativen werden tberlegt und
gepriift. Dies flihrt schlielllich zu einer Bewertung, spater zu
einer Entscheidung fur die am besten passende Losung. Idea-
lerweise erfolgt im Zeitablauf eine Uberpriifung und — bei Be-
darf — eine nachtragliche Anpassung. Manchmal bleiben wir
in einer dieser Phasen langer stehen oder legen die begon-
nene Arbeit beiseite. — Wo stehen Sie, liebe Leserin, lieber
Leser, auf diesem Weg?

In der Alpen Privatbank haben wir flir Sie einen kompakten
Nachfolge-Check entwickelt. Ob Sie erst am Anfang stehen,
lhre Nachfolgeregelung weiterentwickeln oder sie noch-
mals dberdenken wollen: Unsere Beraterinnen und Berater
betreuen Familienverblinde oft schon seit Jahrzehnten und
begleiten sie dabei mit Erfahrung, Gesptr und Verstand. Der
gemeinsam durchgefihrte Nachfolge-Check soll Sie darin
bestarken und unterstiitzen, den Prozess Ihrer Uberlegungen
fortzusetzen. Dabei kann er idealerweise zu einem roten Fa-
den werden. Am Ende halten Sie ein durch Ihre Notizen er-
ganztes Arbeitspapier in Handen, mit dem Sie die nachsten
Schritte planen konnen.

Sei es, indem Ihnen zunachst klar wird, wie die Vermogens-
aufteilung bei Immobilien, Firmenanteilen, Wertpapieren,
Versicherungen oder Bankguthaben in der Partnerschaft
eigentlich genau aussieht. Oder sei es, dass Sie ein Zielbild
entwickeln mochten, ob Sie eher Festgeld oder ein bereits
gut investiertes und zukunftsfahiges Portfolio an die nachs-
te Generation weitergeben mochten. Oder Sie klaren zuerst,
welche emotionalen und sozialen Kriterien fur Sie bei der Ver-
mogensibergabe zahlen. Welchen Unterschied macht es fiir
Sie — steuerliche Uberlegungen hin oder her — ob Teile des
Vermogens gleich oder erst nach lhrem Tod an die nachste
Generation Ubergehen? Inwieweit besteht mit Ihrer Partnerin
oder Ihrem Partner bereits Einigkeit dariber, wie die Auftei-
lung erfolgen soll?

Soll die Nachfolge nicht nur geregelt, sondern zu Lebzeiten
kommuniziert werden? Viele Anleger raumen ihren erwach-
senen Kindern Kontovollmachten ein, um die Handlungs-
fahigkeit der Familie bei eigener Verhinderung zu erhalten
oder die Nachfolgegeneration beim Thema Vermogensanlage
ihrer Privatbank vorzustellen. Wieder andere Ubertragen
Vermaogenswerte zu Lebzeiten, sodass die Kinder ihre eigenen
Anlageentscheidungen treffen und ihre eigenen Vorstellungen
verwirklichen konnen.

Bei all diesen Uberlegungen und Weichenstellungen verste-
hen wir uns als Wegbegleiter, der aus dem Erfahrungsschatz
als generationenibergreifender Vermogensmanager schopft
und lhnen diese Erfahrung in der fir Sie passenden Art und
Weise zuganglich macht. Wir unterscheiden auch, wo diese
Expertise hilfreich sein kann und wo es gilt, sich etwas zu-
rickzunehmen, weil Sie die Expertin oder der Experte fir Ihr
Leben und lhre Familie sind. Fur etwaige steuerliche oder
rechtliche Detailfragen stellen wir Ihnen darlber hinaus auf
Wunsch gerne einen Kontakt zu Spezialisten aus unserem
Netzwerk her — sowohl fir den deutschen als auch den dster-
reichischen Rechtsraum.

Wenn Sie neugierig auf unseren Nachfolge-Check geworden
sind: lhre Beraterin bzw. |hr Berater freut sich auf das Ge-
sprach mit Ihnen — wenn Sie es winschen, auch im Kreis
lhrer Familie.

Ihr Jirgen Herter
Leiter Private Banking

*Hans Flick, Frank Hannes, Christian von Oertzen: Prominente Testamente; Frankfurter Allgemeine Buch, 2005
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Unterschatzte Komplexitat:
Bei der Nachfolgeplanung
sind viele Aspekte

zu beriicksichtigen.

Mein
Vermdgen

Meine
Familien-
situation

Meine
Alternativen

Nachfolge-
Check

Damit alle an einem Strang ziehen:
Harmonische und sinnvolle Nachfolgeplanung
fur das Unternehmen und die Familie.

Meine Meine
Kriterien Berechnungen
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Dr. Andreas Gapp

Vorstand

Walser Raiffeisen Holding,

Aufsichtsratsvorsitzender
Alpen Privatbank

Zukunft braucht Herkunft

Die Walser Raiffeisen Holding eGen ist mit rund
70 Prozent an der Alpen Privatbank beteiligt. Weitere Anteile
halten die Raiffeisen Landesbank Stdtirol und die Raiffeisen
Landesbank Tirol. Lediglich ein Prozent der Aktien befindet
sich im Streubesitz. Sie konnten sich nun fragen, inwieweit
die Eigentimerstruktur einer Privatbank fir Sie Uberhaupt
relevant ist. Eine Frage, die ich mit drei Gedanken beantwor-
ten mochte: Weitsicht, Verlasslichkeit, Qualitat. Unsere Bank
ist nicht nur ein Ort flr Finanztransaktionen, sie ist auch ein
Stiick Geschichte, ein Versprechen fir die Zukunft und ein
Symbol unserer gemeinsamen Werte.

Die tiefe Verbundenheit aus Bank und Genossenschaft gibt
es seit knapp 130 Jahren, seit 30 Jahren in der heutigen Or-
ganisationsform einer Holding-Genossenschaft. Als EigentU-
mer der Alpen Privatbank denken wir dabei in Dekaden und
nicht in Quartalen, wie es borsennotierte Anbieter Ublicher-
weise tun. Das spiegelt sich in unserer Philosophie und Kultur

wider, vor allem aber auch im Umgang mit lhnen. Ich glaube
fest daran, dass der beste Weg, um nachhaltig erfolgreich zu
sein, darin besteht, langfristige Ziele zu verfolgen, die mit den
Bedurfnissen und Anliegen unserer Kunden Ubereinstimmen.
Im Zweifel verzichten wir auf kurzfristige Ertrage zugunsten
des langfristigen Wohls unserer Kunden. Diese Weitsicht er-
laubt es uns, die bestmaglichen Entscheidungen im Interesse
unserer Kunden zu treffen, ihre finanzielle Stabilitat zu gewahr-
leisten und ihren Wohlstand auch Uber Generationen hinweg
zu erhalten.

Verlasslichkeit

Unsere Mehrheitsbeteiligung an der Alpen Privatbank ist Teil
unserer Entstehungsgeschichte. Die Zukunft der Raiffeisen
Holding ist eng mit der der Alpen Privatbank verbunden. Im
heutigen Wirtschaftsleben ist das nicht mehr selbstverstand-
lich. Urspringlich mittelstandische Unternehmen wechseln
ihre Eigentimer im 5-Jahres-Rhythmus — und damit nicht sel-
ten auch ihre strategische Ausrichtung. Namhafte Bankh&user
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mit mehr als 100 Jahren Geschichte werden an Eigentimer in
Fernost verkauft, amerikanische Private-Equity-Gesellschaf-
ten investieren in europaische Finanzinstitute, um ihre Gewinne
zu maximieren — ohne Ricksicht auf deren Kunden. Anders bei
uns: Wir, Eigentimer und Bank, stehen zusammen, entwickeln
unsere Strategie gemeinsam, verfolgen sie konsequent — und
das langfristig. Darauf konnen Sie sich verlassen.

Qualitat

Die Walser Raiffeisen Holding hat ihre Wurzeln im Kleinwalser-
tal, einem Hochtal, das ebenso wie unsere Standorte Salzburg
und Innsbruck fir seinen Qualitatstourismus bekannt ist. Die
Gastgeber heillen die Touristen in meist kleinen, feinen Be-
trieben willkommen. Das erzeugt Verbundenheit und Néhe.
Diese Kombination aus Nahbarkeit und Professionalitat wird
auch von der Alpen Privatbank gelebt und taglich aufs Neue
unter Beweis gestellt — der ideale Nahrboden, um passgenaue
Anlagestrategien zu entwickeln.

Dreiklang mit einzigartigem Mehrwert

Weitsicht, Verlasslichkeit und Qualitdt — durch diesen Drei-
klang entsteht ein einzigartiger Mehrwert flr unsere Kunden.
Und dies ist der Grund, warum wir als Genossenschaft so stolz
auf unsere langjahrige Mehrheitsbeteiligung sind. Schliellich
geht es um langfristiges Denken und um das Bewahren von
Werten, den Kernaufgaben auch von uns als Genossenschaft.

Von den Wurzeln in der Alpenregion
zeugen auch heute noch die Stand-
orte im Kleinwalsertal (1), in Innsbruck
(2) und in Salzburg (3). Aber auch

in den deutschen Niederlassungen

in Dusseldorf (4) und Stuttgart (5)

ist die Herkunft der Alpen Privatbank
zu splren — an der Herzlichkeit und
der felsenfesten Verlasslichkeit.
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Wir sind in lhrer Nahe -
unsere Teams im Uberblick:

Jiirgen Herter

Leiter Private Banking - Direktor
Alpen Privatbank AG
Walserstralie 61

6991 Riezlern - Osterreich

T +43 (5517) 3500
info@alpenprivatbank.com

Mag. Martin Sterzinger

Leiter Private Banking - Direktor
Alpen Privatbank AG
Kaiserjagerstralle 9

6020 Innsbruck - Osterreich
T+43(512) 599 77
innsbruck@alpenprivatbank.com

Mag. Dr. Rouven Tuerk
Niederlassungsleiter - Direktor
Alpen Privatbank AG
Dr.-Franz-Rehrl-Platz 1

5020 Salzburg - Osterreich

T +43 (662) 830 083-0
salzburg@alpenprivatbank.com

Dennis Scheller
Niederlassungsleiter - Direktor
Alpen Privatbank AG

Benrather Stralle 11

40213 Dusseldorf - Deutschland

T +49 (211) 506 678-0
duesseldorf@alpenprivatbank.com

Dennis Scheller
Niederlassungsleiter - Direktor
Alpen Privatbank AG
Kronprinzstralle 30

70173 Stuttgart - Deutschland
T+49 (711) 252 805-0
stuttgart@alpenprivatbank.com

www.alpenprivatbank.com .

Sie fanden die Informationen

in diesem Newsletter

nutzwertig und interessant?

APB Panorama - Weiterempfehlung
Ausgabe 3/2023

Termine Beratertage

Unsere Beratertage finden Sie unter:
alpenprivatbank.com/beratertage-nordrhein-westfalen
alpenprivatbank.com/beratertage-bayern

alpenprivatbank.com/beratertage-baden-wuerttemberg

® Diisseldorf

Stuttgart
()

Riezlern @ Salzburg
, ® @ Innsbruck
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http://www.alpenprivatbank.com/beratertage-nordrhein-westfalen
http://www.alpenprivatbank.com/beratertage-bayern
http://www.alpenprivatbank.com/beratertage-baden-wuerttemberg
http://www.alpenprivatbank.com
mailto:BITTE HIER E-MAIL ADRESSE EINGEBEN?subject=Alpen Privatbank Panorama - Weiterempfehlung - Ausgabe 03/2023&Body=Guten Tag, 
%0A
%0Aheute habe ich den Newsletter der Alpen Privatbank erhalten. 
%0A
%0ADie darin enthaltenen Informationen koennten auch fuer Sie interessant sein.
%0A
%0AFolgen Sie einfach diesem Link und lesen Sie selbst:
%0A
https://www.alpenprivatbank.com/panorama_03-2023 
%0A(Falls der LINK nicht klickbar ist, kopieren Sie bitte den LINK und fuegen ihn in die Adressleiste Ihres Browsers ein.)
%0A
%0A
Viel Spass beim Lesen.
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Rechtliche Hinweise

Das vorliegende Dokument stellt eine Werbemit-
teilung mit absatzfordernder Zielrichtung dar und
ist weder als Angebot noch als Einladung zur Ab-
gabe eines Angebots anzusehen. Die Werbemit-
teilung als solche genigt nicht den gesetzlichen
Anforderungen zur Gewahrleistung geeigneter An-
lage- und/oder Strategieempfehlungen. Zudem
unterliegt das vorliegende Dokument nicht dem
Verbot des Handels vor Veroffentlichung entspre-
chender Empfehlungen. Sofern Sie Interesse an
einem Vertragsabschluss haben, vereinbaren Sie
bitte ein Beratungsgesprach. In diesem werden |h-

nen weitere Informationen zur Verfiigung gestellt.

Jede Anlageempfehlung bzw. Geeignetheitser-
klarung muss auf Ihre personlichen finanziellen
Verhéltnisse und Interessen abgestimmt sein (Ri-
sikobereitschaft, Kenntnisse/Erfahrungen, Anla-
geziele, Praferenzen etc.). Die Anlageempfehlung
muss flr Sie geeignet sein, unabhangig davon, ob
sie bspw. den Kauf, das Halten oder den Verkauf
von Finanzinstrumenten betrifft. Der Geeignet-
heitserklarung der Bank geht eine Geeignetheits-
prifung voraus. Voraussetzung fir die Geeig-
netheitsprifung sind zunachst vollstandige und
korrekte Informationen Ihrerseits. Der Umfang der

Informationen ist abhangig von der Komplexitéat
und vom Risikogehalt der jeweiligen Finanzinstru-
mente. lhre Informationen sind unerlasslich, damit
Ihnen die Bank geeignete Produkte oder Dienst-
leistungen empfehlen kann. Die Entscheidung
Uber die Geeignetheit einer Anlage liegt auf Seiten
der Bank.

Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben,
Analysen und Prognosen basieren auf dem Wis-
sensstand und der Markteinschatzung zum Zeit-
punkt der Erstellung. Etwaige Angaben zur Wert-
entwicklung beziehen sich auf die Vergangenheit.
Von dieser kann nicht auf die kiinftige Wertent-
wicklung geschlossen werden. Bei Prognosen
Uber eine kiinftige Wertentwicklung handelt es
sich um eine unverbindliche Simulation. Von
dieser kann nicht auf die tatsachliche kiinftige
Wertentwicklung geschlossen werden, da Ent-
wicklungen des Kapitalmarkts nicht im Voraus zu

bestimmen sind.

Finanzinstrumente und Veranlagungen bergen
mitunter erhebliche Risiken — bis hin zum Total-
verlust — in sich. Weitere mogliche Risiken sind

insbesondere das Emittentenausfallrisiko, das Ga-

rantenausfallrisiko, das Wechselkursrisiko, markt-
bedingte Kursschwankungen, die Moglichkeit ein-
geschrankter/fehlender Handelbarkeit, mogliche
Nachschusspflichten und Sonderkiindigungsrechte
des Emittenten. Anlageentscheidungen, Gebih-
ren, Serviceentgelte/Ausgabeaufschldge (etwa
bei Investmentfonds) und interne Kosten sowie
allgemeine Marktrisiken kdnnen sich auf die Wert-
entwicklung eines Finanzinstruments negativ aus-

wirken.

Ertragsmindernde Provisionen, Gebihren, Steuern
oder andere Entgelte sind in der Regel nicht be-
rlicksichtigt. Wahrungsschwankungen bei Nicht-
Euro-Veranlagungen konnen sich auf die Wertent-
wicklung ertragserhohend oder ertragsmindernd
auswirken. Steuerliche Ertrage sind grundsatzlich
nach dem Recht des Wohnsitzstaates zu versteu-
ern. Die steuerliche Behandlung von Kapitalertra-
gen hangt von lhren personlichen Verhaltnissen
ab. Sie kann kiinftig Anderungen unterworfen
sein. Bei Steuerauslandern beinhaltet eine Steuer-
freiheit in Osterreich keine Steuerfreiheit im Wohn-
sitzstaat. Bei steuerlichen Fragen rat lhnen die

Bank, einen Steuerberater zu konsultieren.

Eine Haftung aus dieser Publikation wird aus-
driicklich ausgeschlossen, soweit die Alpen Privat-
bank AG hierbei nicht Vorsatz oder grobe Fahrlas-
sigkeit zu vertreten hat. Die vollstandigen Angaben
zu einem Finanzprodukt sind den wesentlichen
Anlegerinformationen und dem jeweiligen Ver-
kaufsprospekt, ggf. ergénzt durch den letzten Jah-
res- und/oder Halbjahresbericht, zu entnehmen.
Diese Unterlagen stellen die allein verbindliche
Grundlage eines Kaufs dar und sind bei der Alpen
Privatbank AG in elektronischer und gedruckter

Form kostenfrei erhaltlich.

Erlauterungen zu den in diesem Dokument ver-
wendeten Fachbegriffen stehen Ihnen im Internet
unter alpenprivatbank.com (,Glossar”) in deut-
scher Sprache standig zur Verfigung. Auf Wunsch
erhalten Sie diese auch postalisch unter Tel. +43
(5517) 350-0.

Personenbezogene Daten behandeln wir vertrau-
lich den gesetzlichen Vorschriften entsprechend.
Detaillierte Informationen hierzu finden Sie unter

alpenprivatbank.com/datenschutz
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Alpen Privatbank AG
Walserstralle 61

6991 Riezlern, Osterreich
T +43 (5517) 350-0
info@alpenprivatbank.com
alpenprivatbank.com

Vorstand

Dipl.-Volkswirt Florian Widmer, MBA, Vorsitzender
Dr. Jurgen H. Kessler, CSE

Dr. Heidi Verocai-Donz

Erlauterungen zu den in diesem
Dokument verwendeten Fachbegriffen
stehen lhnen im Internet unter
alpenprivatbank.com (,Glossar”) in
deutscher Sprache standig zur
Verfiigung. Die dortigen Erlauterungen
unterliegen der regelmaRigen Aktu-
alisierung. Auf Wunsch erhalten Sie
diese auch postalisch.

Q| 1+43 (5517) 350-0

Verantwortlich
Gerhard Fritz
Marketing

T+43(5517) 350-233 33
gerhard fritz@alpenprivatbank.com

Dipl.-Volkswirt Florian Widmer, MBA
Vorstandsvorsitzender

T+43 (5517) 350-232 37
florian.widmer@alpenprivatbank.com
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Hier finden Sie uns

Osterreich

Riezlern (Unternehmenssitz)
T +43 (5517) 350-0
info@alpenprivatbank.com

Innsbruck
T +43(512) 599 77
innsbruck@alpenprivatbank.com

Salzburg
T +43 (662) 830 083-0
salzburg@alpenprivatbank.com

Deutschland

Diisseldorf
T +49 (211) 506 678-0
duesseldorf@alpenprivatbank.com

Stuttgart
T +49 (711) 252 805-0
stuttgart@alpenprivatbank.com

alpenprivatbank.com
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